JE EIGEN INKOMSTEN VERGROTEN:
Z0 MAAK JE IN 4 STAPPEN EEN KRACHTIG ACTIEPLAN

Een opstap naar (meer) financiéle vrijheid, minder risico als een
financieringsbron wegvalt en het laat zien dat er vraag is naar
jouw werk. Dit zijn enkele redenen waarom jij misschien wel je

eigen inkomsten wilt vergroten als kunstenaar of creatieve maker.
Met deze vier stappen kom je tot een krachtig actieplan.

STAP 1: WAT IS JOUW FINANCIELE DOEL?

HOEVEEL EXTRA INKOMSTEN WIL IK I DE
KOMENDE ZES MAANDEN OF HET KOMENDE

JAAR?

/)

MEZELF (BIJV. ARNTAL VERKOCHTE WERKEN,
AANTAL OPDRACHTEN)?

WELKE SPECIFIEKE DOELEN STEL IK VOOR

HOE PAST DIT BINNEN MIJN BREDERE VISIE
EN ARTISTIEKE DOELSTELLINGEN?

VOORBEELDEN VAN EIGEN INKOMSTEN

STAP 2: OP WELKE MANIEREN KAN JE
JOUW FINANCIELE DOEL BEREIKEN?

TIP

een goede basis
voor je plannen om meer
eigen inkomsten te genereren
is je waardepropositie. Heb jij
die al scherp? Zo niet, doe
dan eens de oefening ‘Het
Business Model Canvas

als hulpmiddel voor

reflectie’

WELKE IDEEEN HEB IK AL OM MIIN FINANCIELE
DOEL TE BEHALEN?

Z13n ER NIEUVWE OF AFGELEIDE PRODUCTEN/DIENSTEN
DIE IK KAN VERKOPEN?

WELKE DIGITALE MOGELIJKHEDEN KAN IK GEBRUIKEN OM
MIJN PUBLIEK OF KLANTEN BETER OF ANDERS TE BEREIKEN?

CULTUUR+ONDERNEMEN

STAP 3: WAT DOEN ANDEREN IN JoUWw
OMGEVING?

Z13n ER KUNSTENAARS, CREATIEVE MAKERS
OF ORGANISATIES DIE IETS VERGELIJKBAARS
DOEN. OM HOEVEEL PARTIJEN GART HET?

HOEVEEL VRAGEN ZIJ VOOR HUN PRODUCT
OF DIENST?

WAT ONDERSCHEIDT MIJN PRODUCT OF DIENST
VAN DATGENE WAT ANDEREN AARNBIEDEN?

STAP 4: WAT IS DE EERSTVOLGENDE
STAP IN JOUW ACTIEPLAN?

WAT Z13N TUSSENTIIDSE KLEINERE MIJLPALEN
0m TOT MIJN EINDDOEL TE KOMEN?

WAT IS HET EERSTE DAT IK KAN DOEN?

HOEVEEL UREN OF DAGEN IN DE WEEK KAN IK
VRIJ MAKEN OM AAN HET PLAN TE WERKEN?

HEB IK MISSCHIEN EEN FINANCIEEL PLAN
NODIG? OP DEZE PAGINA VAN QREDITS STAAT
HANDIG UITGELEGD HOE JE EEN FINANCIEEL
PLAN KAN OPSTELLEN.
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